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MerKAGUNe

MERKAGUNE.-

MERKAGUNE es una red de mercados locales de Euskadi, un proyecto innovador
que nace, al amparo de su version internacional Merkopolis, con el objetivo de

colaborar con las pequefias empresas para facilitarles la venta en Internet.

El 90% de las Pymes no dispone de tienda online, presumiblemente por falta de
tiempo, conocimientos y recursos. Este problema nos ha motivado a buscar una
solucién y la hemos encontrado llevando el comercio electrénico directamente a las
puertas del comercio tradicional, sin esperar a que sean ellos quienes llamen a
nuestra puerta. Ya son mas de 500 las empresas y autonomos que han avalado,

con su asociacién al proyecto, nuestro trabajo.

MERKAGUNE ofrece a los comercios, empresas de servicios y profesionales, la
posibilidad de delegar en nosotros, de manera gratuita, todo el proceso que
conlleva su presencia en Internet. A cambio, simplemente les pedimos que
trasladen ofertas exclusivas a nuestros usuarios, que son quienes nos pagan por

obtener los correspondientes descuentos.

Es decir, MERKAGUNE ofrece un servicio de intermediacién entre compradores y
vendedores, para beneficio de ambos y nuestra misién es encontrar el equilibrio

entre los intereses de unos y otros.

éDe donde nace la idea?

Todo proyecto empresarial surge como consecuencia de un suefo. El nuestro es
crear un mercado online para cada pueblo, ciudad, regidon o pais que lo solicite, de
tal manera que todos juntos constituyan una importante red que sirva de

alternativa a las grandes multinacionales que controlan el sector.

Para conseguirlo, hemos desarrollado un sistema de franquicias basado en la
concesion de licencias territoriales a emprendedores de distintos territorios con el
fin de aunar fuerzas y conseguir un objetivo compartido: la creacion de una red

internacional de mercados locales.
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MERKO BONOS.-

Nuestro principal producto es el Merko Bono, un certificado que los usuarios
adquieren en nuestra Web o App y presentan, impreso o en la pantalla de su movil,
al vendedor con el objeto de obtener una oferta especial, abonando la cantidad

correspondiente en el propio establecimiento.

Ventajas para el comprador

Solo abona una pequefia cantidad por adelantado.

Tiene derecho a devolucién y dispone de 30 dias para canjear el bono.

El pago y la entrega se realizan en el propio establecimiento.

Hay mas de 700 productos y servicios con descuento.

Compra lo que necesita, cuando lo necesita, ya que las ofertas no caducan.

Cuenta con las opiniones de otros consumidores como referencia.

YV V V V V V V

Busca online y compra offline, obteniendo asi lo mejor de ambos mundos.

Ventajas para el vendedor

Difundimos su nombre en Internet y le buscamos nuevos clientes.

Nos encargamos de la obtencidon de las imagenes, la redaccion y traduccion de
los textos, la publicacion de los anuncios y la gestion de las ventas.

Los anuncios son gratuitos y permanentes.

Los anuncios se muestran en castellano y euskera.

No paga comisién en las ventas.

No pierde su tiempo validando cupones en Internet.

YV V V V V

No ha de esperar a cobrar. Cobra el 100% del importe directamente al

comprador en su establecimiento.
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VENTAS ONLINE, SUBASTAS Y TRUEQUES.-

Ademas del Merko Bono, disponemos de una seccion a la que hemos denominado
Ventas Online, en la cual vendemos articulos nuevos y de segunda mano
anunciados por particulares y profesionales a través de tiendas gestionadas

directamente por ellos o cuya gestion ha sido delegada en MERKAGUNE.
Ventajas para el comprador

> Acceso a articulos nuevos y de segunda mano.

> Nuestro servicio de intermediacién financiera le permite posponer el pago al
vendedor hasta recibir su pedido.

» Memorizamos sus gustos de navegacion, convirtiendo asi un portal generalista e
internacional en un entorno especializado y local adaptado al usuario.

> Navegacion en su propio idioma.

> Posibilidad de recurrir al trueque o la subasta como métodos de compra

alternativos.
Ventajas para el vendedor

> Puede construir su propia tienda con una inversién minima o contratar una
tienda llave en mano ya construida.

» Maxima visibilidad de sus anuncios mediante un sistema rotatorio y una
navegacion multi-idioma.

> Acceso a uno de los sistemas de gestion de ventas mas completos del mercado.

> Posibilidad de enlazar sus anuncios a otras tiendas desde donde realizar las
ventas.

> Diferentes métodos de venta: Precio fijo, negociable, multi-articulo, subasta,

trueque y Merko Tienda.
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ELEMENTOS INNOVADORES.-

La Web y la App de MERKAGUNE cuentan con un sofisticado sistema de busqueda.
La Web permite combinar resultados de diferentes categorias, idiomas y regiones
de manera simultanea, lo cual ofrece al usuario un grado de flexibilidad
extraordinario. A modo de ejemplo, un usuario puede determinar que se muestren

en pantalla los anuncios de restaurantes, bares y hoteles de Iriin y Donostia.

La App, disponible para iPhone y Android, permite localizar las ofertas mas
cercanas al lugar donde se encuentre el usuario y presentar estos resultados en un
listado por categorias, en un mapa y por medio de realidad aumentada. Ademas

puede realizar la compra y canjear el bono desde el propio teléfono movil.

Compartir para crecer juntos

MERKAGUNE también cuenta con sofisticadas herramientas de organizacién interna,
lo cual facilita la coordinacion de un equipo de alrededor de 50 personas, que

pueden asi gestionar cientos de negocios en colaboracién con sus comparieros.

Nuestro mayor elemento innovador, sin embargo, no es tecnoldgico, sino mas bien
filoséfico. Por una parte, buscamos equilibrar los intereses de los vendedores y
consumidores para que ambos se vean igualmente beneficiados, aspecto que
hemos podido comprobar la competencia ha descuidado. Esto se traduce en ofertas
sostenibles en el tiempo, evitando que los vendedores pierdan dinero y que los
compradores sean molestados a diario con ofertas que caducan y que provocan
compras impulsivas de productos y servicios que probablemente ni siquiera
necesiten. MERKAGUNE opera en este sentido mas como un directorio de empresas

con ofertas especiales que como un portal de cupones con ofertas del dia.

Por otra parte, disponemos de un método de trabajo, al que hemos denominado
“Emprendizaje Colectivo”, que se basa en la idea de “Compartir para crecer juntos”.
Esta filosofia se traduce en un reparto de los ingresos al 50% con nuestro equipo y
con emprendedores que han querido apostar por el proyecto adquiriendo una
licencia de la localidad en la que residen. Ya hemos vendido la licencia de Donostia

y esperamos licenciar el resto de localidades de Euskadi en los proximos meses.
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RECONOCIMIENTOS Y APOYOS INSTITUCIONALES.-

Arturo Tirador, fundador de MERKAGUNE, ha recibido los siguientes

reconocimientos:
v' Diploma Empresa Digitala 2006.
v Premio Alava Emprende 2007.
v" Premio El Correo Digital a la Mejor Pagina Web de Ocio y Servicios en 2007.
v" Finalista Euskadi Emprende 2011.
MERKAGUNE ha recibido el apoyo de las siguientes instituciones:
v Centro de Empresas e Innovacion de Alava (CEIA).
v" Gobierno Vasco (SPRI).
v Diputacién Foral de Alava.
v Ayuntamiento de Vitoria-Gasteiz.
v Cémara de Comercio e Industria de Alava.
v Innobasque.
Spain Tech Center
El proyecto Merkopolis, marca internacional de MERKAGUNE, ha sido seleccionado

en 2012 por ICEX, Fundacion Banesto y Red.es para formar parte del prestigioso

centro de innovacidén Spain Tech Center de San Francisco, California.
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NUESTRA VISION DE FUTURO.-

Todos nuestros esfuerzos estan orientados a comprender mejor las necesidades de
nuestros clientes. Queremos seguir escuchando, aprendiendo y aplicando nuevas

soluciones a cada reto o problema identificado.

Nuestro objetivo es expandir el escaparate online que representa MERKAGUNE, de
tal manera que cualquier persona pueda encontrar a través de nuestras
aplicaciones online los mismos productos y servicios que encontraria en el mundo

offline, pero de una manera mas sencilla, organizada, barata e inmediata.

Es mucho lo que se puede avanzar en este sentido y estamos ya trabajando en
algunas ideas realmente innovadoras para llevar este concepto de “Busca online.

Compra offline” hasta nuevos limites.

La fusion de ambos mundos, la nube y la calle, mediante la aplicacién de métodos

de trabajo colaborativos y tecnologia avanzada, es donde vemos nuestro futuro.
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ENLACES DE INTERES.-

Merkagune

Video Merkopolis

Video Merkagune

Merkagune en El Correo

Merkagune en Deia + Noticias de Alava

Merkagune en Euskadi Innova

Merkagune en El Mundo

Merkagune en Gara

Merkagune en Euskadi Emprende

Merkagune en CEIA

Merkagune en Noticias de Gipuzkoa

Entrevista Onda Cero Vitoria (a partir del minuto 12)

Entrevista en Onda Vasca

Entrevista Euskadi Irratia

Entrevista en Radio Vitoria

Entrevista en Radio Euskadi

Arturo Tirador en LinkedIn
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http://www.merkagune.com/
http://vimeo.com/33917223
http://vimeo.com/33917892
http://www.elcorreo.com/alava/20121216/vizcaya/arturo-tirador-euskadi-talento-20121216.html
http://www.deia.com/2012/12/02/economia/merkagune-hace-las-americas
http://www.euskadinnova.net/es/transformacion-empresarial/noticias/merkagune-seleccionada-para-asentarse-silicon-valley-francisco/9679.aspx
http://www.elmundo.es/elmundo/2013/01/14/paisvasco/1358191207.html
http://gara.naiz.info/paperezkoa/20130311/392074/es/Merkagune-mucho-mas-que-escaparate-virtual-empresas-
http://www.euskadiemprende.net/es/portada-euskadiemprende/noticias/merkagune-presentado-vitoria-gasteiz-pasado-2-marzo/380.aspx
http://ceia.es/noticia.php?idn=109
http://www.noticiasdegipuzkoa.com/2013/03/14/vecinos/nace-merkagune-la-red-de-mercados-locales-39online39-de-euskadi
http://podcast.ondacero.es/mp_series3/audios/ondacero.es/2013/02/28/00077.mp3
http://www.ondavasca.com/wp-content/uploads/2013/03/__________MK.mp3
http://www.eitb.com/eu/audioak/osoa/1281260/merkagunea-euskadiko-merkatu-txikien-sarea--amarauna/
http://www.ivoox.com/merkagune-radio-vitoria-audios-mp3_rf_1865782_1.html
http://www.eitb.com/es/audios/detalle/1289190/merkagunecom-escaparate-online-comercio-tradicional/
http://es.linkedin.com/pub/arturo-tirador/10/1b7/171
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IMAGENES DE LA PRESENTACION EN VITORIA-GASTEIZ.-

0 Red de Mercados Locales de Euskadi



MerKAGUNe

10 Red de Mercados Locales de Euskadi



MerKAGUNe

11 Red de Mercados Locales de Euskadi



MerKAGUNe

12 Red de Mercados Locales de Euskadi



MerKAGUNe

13 Red de Mercados Locales de Euskadi



MerKAGUNe

14 Red de Mercados Locales de Euskadi



MerKAGUNe

IMAGENES DE LA PRESENTACION EN DONOSTIA-SAN SEBASTIAN.-
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IMAGENES DE LA WEB.-

ARTURO TIRADOR

MergKAGcune ferko Bonas enta Onim i Publicar anunci

LOue is Merkagune? -x, 'ES(

100 PREMIOS GRATIS

O

Amuebla tu hogar o reforma tu cocina o bafio Desayuno para dos: 2 crepes dulces + 1 Ligera camara digtal, Canon powershot A2200
&n KITCHENS Smoothie

40e 4.560 € «11,25€ 126 91€

1 confianza. Merkopolis se 1padet

Merko Bonos

> Un equipo de mas de 50 personas velan para
que pusdas comprar y vender de foma segura

> Publicamos los anuncios, atendemos a los
chentes y gestionamos las ventas en tu nombre.

> Cuando gestiones 1 1a compraiventa sn nuestra
intermediacian, no pagaras ninguna comision.

Disefia tu camiseta Gestion tienda
‘ﬁ : revriin
. deingar o

P Hazte socio
®

Volver arriba |
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mMerEAcune

HOME

Merko Bonos ; Y—

Filtros + seanzacion atogoria B

] ar 01 [ Low mbe pogulares | & CRE ' |

100 PREMIOS GRATIS

Amuebla tu hogar o refoma tu cocina o baflo Desayuno para dos: 2 crepes dulces + 1 Ahoa 20 € en la planta PIE DE ELEFANTE
en KITCHENS ‘Smoothie
sa00c 4.560 € 12606 11,25 € x« 130€

Amuebla tu hogar o feforma tu cocna o bafo Desayuno para dos: 2 cropes dulces + 1 Ligera cimaa digtal, Canon powershot A2200
&n KITCHENS Smoothie
wooe 4.560 € 1266 91€

Pizzas artesanas con un 10% de descuento Desayuno para dos: 2 crepes dulces + 1 2 Jamones decorativos de ceramica a un precio
Smoothie extraordnano

Descuent 90% 1250¢ 11,25 € [ ! 62.0%

Covsiine |

Mapa | Satéil

‘,,,_[{, =R
Bayogne

e B

Seaglae iz stz
Cambo-tes Bans

|
\
\
5 ‘
B l

o
o cenad
Ramplona ‘
e 1
= o % e !

et !
- s |
o [ =g, |
- i
vy, e

Viana Tatila. Chseda o ‘}

* Anuncio gratis Disefia tu camiseta O Gestion tienda

Volver arriba |

D Disponibie pora Phane

App Store

Disponitie para Android

andloId
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mMerKAcune

HOME > MERKO BON:

Merko Bonos -

Filtros v alizach a

100 PREMIOS GRATIS

Los més populares | ¢ " MO

Amuebla tu hogar o reforma tu cocina o baiio en KITCHENS.
KITCHENS

ulere amustiar i hogar? Rskoma s coch o afo? KTCHENS se ncarza

e oo pan o e o ey ™ | 4.560 €
sespmocusons itk

Siapom: it  dasous o 140 € ek o gk

ez ey Seppadpasdbbpeslnl e

60.00 € abonables por adelantado a Merkopol
000 € aborables directamente

pas adquirir el boro

ecojas tu pedido

Desayuno para dos: 2 crepes dulces + 1 Smoothle 12,608
QUEBEC CAFE

Qudbae catb e un conockta creperk de i Pare Vs Dorosiara. Ademnis do s
crepes £31ad0s (amon y queso, pavo, cualio etartano, salman ahumado
Kooyt deow e Sope Gu ace. e s e de )

JARShakee), sandwiches, Bagel’s Gores y Hot Gogs. Aders pords dequstas sus
catés Panchio, chocolate y 165 aromaticos. Un lugar ideal para desayuna.

075 € abonables por adel.
1050 € abe

do a Merkopolis para adquiris el bono,
s directamente al vendedor cuando recojas tu pedido.

Ahorra 20€ en la planta PIE DE ELEFANTE %
MIKEL LOREDENDA L

kel Lo

Gnrica $onda de plan
0 de Erenera Dinge
eu

ada en ka calle Pablo Igesian

n para b
5. plantas 0o intor

expenmentado

i 0. 1

os, atx ye
0 de 10 € Mike

s forales. Presentando un Merko
10 € abonables port adelantado a Metkopolis para adquiir el bon
120 € abonables directamente al vendedor cuando recojas tu pedid

2 jarones decorativos de ceramica a un precio extraordinario
LACASA

Huminacién Lac 4360 en ta calle Juan Arana de I, es un boyante negocio
famillar con una Impecable rayectona de mas de 10 afios, donde podrds enconirar
una gran variedad de [dmparas, apliques y demds accesoro nilla Fermdny
asesora y atiende con profesionaiidad, simpatia y amabilidad
indica, 1o haran senfite como e tu 353 Como Muestra de
Markagune, lumacion Lacasa okece a nur

Lata

complements
por ade A
io oficial del pr

ado a Merkopolss para adquint el bon

ducto abonable directamente al vende

TAML ”amhq
Bayonne
e
.1t eanfie Lz Vsartz
<
ks
/Mzm
Azpetia
A o |
8 Woni[os ) um.é Looacs rapadty |
|
trada o o~ ‘
arcar | |
o Asparrena | Alsbsce. e ~ o= Rty
e Valdegoyie — ‘
b M:.::u Ramplona ¥ 1
g } Non |
i [ R o |
Miranda ’ (]
e et " 2
—
od o g,
ma
Bave '\1{ Logiards L e, S,
fans ot Caseds o |
¢S San Nhags s L. Sou ot ey
Anuncio gratis Hazte socio Disefia tu camiseta Gestién tienda

opalis

& un precio reatmente
ompetive

Volver arriba |

App Store

Disponible para Android

0

andl0Id
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@ Fotos. - 9 ©

100 PREMIOS GRATIS

054 ¥

Comprar Merko Bono

Como comprar? »

Descripcién o Hotel Urturi Golf

vitoria Gasteiz, Arabaiklava

ur de, aproveche
conozca el Hotel Unur Golf Distrute de este couelo y belo lugar
Situa00 3 300 metros de Lk Golt, en pleno Pargue Naral de th

v hotelartunigotf.com
Presentando su Merko Bono, 560 habed de abonar 50 € noche -de Fechain: 13 58
s aoamer L W Tienda del vendedor
ojamionto y o5
personas, en habitacion doble. Relaje su mente &n un Enfomo escuento 45€
incomparable y déese seduce por | Montafia Alavesa. Ofrta sujeta
a disponibilidad

Verla tna el vendedor »

s (3 W @ Denunciar este anuncio

8 2 comentarios

The house was nice, open, and had an awesome natural environment. Not having Al electicity would
nothave been bad if we could of had some other form of Bgheng, such as candies, lanlems, elc. Had 3
1ack of dishes and no BBQ which made it hard 1o prepare or eat meals. Reaily enjoyed the Yoga classes.

Definitely stay here if ol e  take 2 yoga class of induige
ina Thal or Lomsomi massage.

Respondar

Respuesta del anunciante, 8 do marzo

sitamet,
Inadidunt ut fabore et doiore magna aliqua

Estoy de acverdoll

Anuncio gratis

Fagi

Disefia tu camiseta Gestion tienda

=

Volver arriba §

: Disponitie pata Andeoid
* andl01d
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IMAGENES DE LA APP.-

al._vodafone ES 3G 12:59

Q PRI
Todas las Categorias >
Alimentacion >
Animales >
Arte y cultura >
Bares y cafeterias >
Belleza y estética >
Bodas >

<

i

Categorias
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ai._vodafone ES 3G 12:59

Categorias

Vietato

Bares de copas )
Boulevard de Salburua n® 25 bajo, 01003 Vitoria

— —
| - e - r | R

Emi il o WViWVW 111 J I il

ADARA

Limpieza )
Calle Viena 13. Vitoria-Gasteiz

Entre 1 Kmy 5 kKm

ARITZA

Bares de tapas >
Calle Heraclio Alfaro 6 Vitoria-Gasteiz

VIT.SEC

Limpieza >
Calle Arana 39. Vitoria-Gasteiz

PELUQUERIA AFROLATINA

Centros de estética )

Pasaje de Arrieta 4. Vitoria-Gasteiz

B

Categorias
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a__vodafone ES 3G 13:08 94 E&=

Tiendas Vietato © ™

Premio al mejor Gin Tonic de

. Vitoria-Gasteiz!!! Ahora 2X1!!!
oo Yo Yo ¥

16,00 €

37,50 % 10,00 €

2,00 €
8,00 €
96 Merko Bonos disponibles

!

Gonzalez

Comprar Merko Bono
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a___vodafone ES 3G 13:08

Tiendas Vietato

o/ Llamar >
Descripcion de la oferta )
Horario de apertura >
Instrucciones de uso >

Mis Bonos
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ai._vodafone ES 3G 10:14

Tiendas

Parque de la
< Florida

Aviso legal
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u._.vodafone ES 3G 13:01

Avenida de Santiago [gErea
38 minutos - 3,1 km

r o <

A Cantabrico % 1
S Portal ©°

P

Q-
)
&
(@)

e

so| oP 2|82
PUPEA 8)jeD

4
@
O
Il
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ai..vodafone ES 3G 09:55 7 EF

Bonos Bono Consumido

Bono Consumido

Menu de pintxos en el Gastro Bar de Ifaki
Rodaballo para dos personas

El bono ha sido consumido correctamente.
Muestre esta pantalla al vendedor para que
pueda aplicarle el descuento. No cierre la
ventana hasta haber completado el proceso
de compra.

Mis Bonos
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FOLLETO DE MERKAGUNE.-

wil. iPhone & Android

Moda - Moda

Belleza - Edergintza
Informaética - Informatika
Restaurantes - Jatetxeak
Hoteles — Hotelak

Bares - Tabernak

Decoracion — Dekorazioa

www.merkagune.com Salud - Osasuna

Red de mercados locales de Euskadi
Euskadiko toki-merkatuen sarea

VI

MerKAGUNSEeE

Arakatu
s edo app-ean
detu localidad web
Aukeratu

|
Elige —ari 700 baino

tu Merko Bono qehiagoren artean
de regalo
— 7

entre mas de 700

Parte hartu
Participa
zozketa batean

e 100 premios
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APARICIONES EN PRENSA.-

8 |CIUDADANOS [NESSEEEN VUELOS

Lunes 171212
EL CORREO

«En Euskadi hay talento, pero falta confianza»

Arturo Tirador Impulsor del proyecto Merkagune-Merkopolis en Euskadi y San Francisco

Inicid unacarrera
discograficaen Londres,
trabajé en la Repiiblica
Checa y ahora esta

en Estados Unidos

RATXE GOMEZ

VITORIA. La creatividad mueve
montafias. Al menos mueve a las
personas. Eso es lo que piensa41-
turo Tirador, que no deja pasar las
oportunidades de largo. Este vasco
abandendla carrera de Derecho para
emprenderuna carrera discografi-
ca en Londres, primero como artis-
ta, y después como erm presario. Es-
tdi6y ejercid de psicoterapaata, y
durante seis meses, trabajd junte a
unaONGen defensa de los dere-
ches infantiles en la Re pablica Che-
ca. uSteve Jobs, Mark Zuclkerbergy
Bill Gates -fiindadores de Apple, Fa-
cebooley Microsoft-también aban-
donaron sus estudics universita-
riosy, argamenta. Con ellos tiene
algo encomuin: llevaren hasta el fi-
nal a1 ideas en la nueva eratecno-
18gica. Este gipuzcoano intenta ha-
cerlo mismo. De ahi, quese ha em-
barcade enun proyecte llamade
Merkagune -para la versidn de
Euskadi-, y Merkopolis —parala ver-
sidminternacional -

Nacidoen Begara, aunque ha vi-
vidotiempo en Vitoria, ytiene en
marcha una ambicicsa inicativaen
el centrode Spain Tech Centeren
San Francisco, cuyos tesponsables
son IGEX, Fundacién Banesto y
Red.es. Pero antes de desarrollarlo
en EE UU ha hecho un paréntesis
en el Pais Vasco paratestar antes el
proyecto en sutierra. Merkagune,
un portal de Internet destinadoa
las empresas locales de Euskadly
Mavarrz, esti ya operativoyselan-
zari en ener. sE190% de lasPFYMES
nowvenden ain por internet, su-
puestamente poruna falta de co-
necimientos, recursos y tlempao.
Pararesolvereste problema, Merka-
gune le ofrece al pequeilo negocio
presencia en internet, sin necesi-
dad de tener que operar onlines.

Merkagune esun directorio de
empresas en Internet con quienes
se han negociado descuentos espe-

ciales para los1suados. Quierotes-
tar el producteo aquiy cargarme de
argumentos para regresar a San
Francisco y constituir la empresa
alliy, explicaTirador. Mo tiene mie-
doa cambiar de ciudad porque lle-
va desde los 21 afias viviendo fize-
rade casa. Su primera experiencia
fize en Londres donde pude desa-
nellarsnvena artistica. «Me fula
Inglaterraa pasar 1100s [eses y aca-
bé quedindome 13 afios. Alli cred,
alos 21 afios, miprimera mercan-
til, unas estudios de grabacién para
artistas entonces noveles, como]Ja-
miroqual o Primal Scream, ademas
de para miisicos de bandaslegenda-
rias, comoThe Smiths, Madness,
The Specials, Spandan Ballet, Sex
Pistols, Iron Maiden...». Todo le ba
sobre miedas, pero anhelaba desem-
peliaruna fancién mas creativa,
En busca de nuevos objetives,
vendid en 1595 la discoprifica para
enrolarse enun proyecto mas am-
biciaso. «Creé un sello discogri fico
ylancé la carrera de Kelly McCor-
micky subanda Red Bus. Compré
un autebiis rojo de das pisos, lo con-
vertieniina casa ambulante y nos
lanzamosa la carrstera a visitar uni-
versidades ydar conclertos y entre-
vistas durantesels meses portoda
Espafiay. Resultduna experiencia
tanincrefble como inviable. Asique
decidié darun cambio radical asu
vida. Optd por estudiar psicotera-
peuta pata ejercerunafio en Lon-
dras y, tras ese periodo, diounnue-
vo salto: ¢Trabajé como investiga-
dor de Derechos Humanos en la Re-
piiblica Checa, hasta que descubri
el mundo de internet en 1999y me

Cboubilade por el mundotecna-
légica, fandden 2002 la commnidad
Sane Society, alaquese sumaron mi-
les de artistas de mas de 100 paisas,
lo quelellevd a racibir varios premios.
Este desarrollo profesional le levd a
presentar Merlkopolis -una ied inter-
nacional de mercados locales y mar-

SpainTech Center. Aceptatonsiuso-
lictud ysin pensirselo dos veces in-
gresdensucantro en San Francisca.
«ElSpainTach Center pusoa miestra
disposicidnuna oficina y personalde
apoyoen el Rocket Space, queesuna
de las incbadoras mésimportantes
enSan Francisco, conuntotal de 160

sentiinmediatamenteseducidos.  cainternacionalde Merkagnne-al empresas tecnoldgicasy.
<05 sueldos son alaspocashorasahacerme todo | altemativa, fueradel dstema, y
tipode anilids, peTo porque te- que muchas veces wacaban vi-
muy e|evadOS)) niaun seguro médico. Sinohu- viendoenlacallex.
biera cortadocon 8l lafactura Orocontrastees landmina.
habria sido entomoales 500 dé- | «Los sueldos sonmuchomés ele-
En Esparia esdificil imaginar que | lares v, s hubieraidoalhospital, | vados. De hecho, nosaconseja-

te cobren por laasistenciaen urn
hospital. Peroen EE UU amucha
gente nolequedamisremedio
quepreparar la cartera. «Caien-
fermo y me vinoladoctoraa casa

2.500n, Telata Arcuro Tirador.
Aestevasco tambiénle des-
pertdlacuriogidadla cartidad de
Persorasque amigran a'san
Frarciscoen buscadeuna vida

IO tener anuestos equiposde
desarrolloen Espafia v estable-
cerse en Estados Unidos con un
equipo reducido para poder so-
portar los costess.

enlacealava

945167 351

Dnirante tres meses ha tanteado
eltereno de Silicon Valley v, des-
de hace unas semanas se encuen-
tra enEuskadiparaaplicarloapren-
dido.Su idea es regresar en el pri-
mertrimestre de 2013 a San Fran-
clsco para asentar la fillal ysuvida
alll. ¥ es que Silicon Valley le ha
cautivado. «Me llama la atencidn
la facilidad con la que alli surgen
empresasyse establacen alianzas.
Cualquier evento al gue asistes es
practicamente imposible salirde
élsinun pufiado detarjetas y men-
sajes en ti cuenta de LinkedIn al
dia signient . Silicon Valley plan-
tea oportunidades que aquine se
dan. En Euskadi hay muchotalen-
g, pero nos falta confianza a la hora
de sabervendernosy. Enestadrea
de labahiade San Francisco, Tira-
dorhaaprendidoa ser mis lanza-
do, abiertoy resohative. En Silicon
Valley utilizan el llamado ‘eleva-
torpitch's, un discursc entomoa
Un minato para resamirtuempre-
sa. My atil para animaraun posi-
ble inversor en lo que duraun via-
je enascensor.

Atrapado por esta incubadora de
ideas por metro cuadrado, estevas-
co destaca la importancia que se
otorga al equipo, a probarun pro-
yectoya ver en el fracaso el cami-
1o hacla el éxito. An recierda el
vértigo que sufridal aterrizar en Ca-
liforniay la mezcla de miedoy ex-
citacidn de las semanas posteriores.
«Es vital salitse del espacio donde
nas sentimes seguros con el fin de
romper ciettos hibitos de compor-
tamilento y crecers, anima.

Una anécdota refleja muybien
laaccesibilidad que te encuentras
en Silicon Valley. «Conocial direc-
tor general de Microsoft, Steve
Ballmery, al sacarme una foto con
£1le dije que me temblaba la mano,
a lo que me respondid: 4Eso es por-
quetienesenla manoun iPhone
envez deun teléfono de Microsafts.

En contrapartidaa estas expe-
riencias, tiene que hacer frente a
losaltos alquileres de San Francis-
co, los mascaros deEEUU, yala
cantidad de mendiges que hayen
sus calles, Un contraste con la vida
en Silicon Valley, una de las mayo-
res concentraciones de riqueza.
«Unotiene que estar dispusstoair
dondehaga falta porsacaradelan-
teun proyectow, concluye,
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MerKAGUNe

Domingo, 2 de diciembre de 2012 Deia

Arturo Tirador, impulsor de Merkagune, a la derecha, posa con un amigo junto a las oficinas de Google en Silicon Valley. +

Merkagune hace las américas

Laweb de comercio local de Euskadi viaja a Silicon Valley en busca de formulas
paracrecer  El portal fomenta el trato cercano entre el vendedor y el consumidor

A.LEGASA
BILBAO

ERKAGUNE es un gran

bazar virtual donde se

exponen desde tablas de

surf hasta viajes orga-
nizados o servicios juridicos. Su
creador, Arturo Tirador, define el
rta de presenta-
n Inter-
net, que no sustituye a la relacion
personal con el cliente va que la ven-
tase realizaoffline, es decir, en la pro-
pia tienda. Merkagune cuenta con
mas de 300 negocios asociados y pré-
ximamente se lanzard una nueva
version mejorada que incluird una
aplicacién para mévil. ;Como se
compite con giganies como Ebay?
“Enrealidad no compartimos el mis-

mo campo de batalla. Nosotros lle-
vamos el comercio electrénico a las
mercio tradicional, y
no al revés”, razona Tirador.

El empresario vasco se encuentra
estos dias en Silicon Valley en Esta-
dos Unidos, tras ser seleccionado por
el Spain Tech Center para asentarse
enuna de las incubadoras de empre-
sas mas importantes de San Fran-
cisco. “No me lo pensé dos veces”,
afirma Tirador, que como empresa-
rio apasionado de la tecnologia lleg
a Silicon Valley como un nifo a
Eurodisney. Estos dias comparte
experiencias con otros emprendedo-
res, tanto del Estado espafol como
de otros lugares del mundo. “Lo mas
sorprendente hasido la facilidad con
la que se hacen contactos en Silicon
Valley. La gente es muy accesible y

estd abierta a darte su impresién
sobre lo que haces”, subraya.
Y es que los contactos en el extran-

jero sonmuy necesarios para Merka-

gune, que aungue desarrolla su tra-
bajo principalmente en la CAV y
Nafarroa aspira a servir de cataliza-
dor de ventas en mercados de todo el
mundo. De hecho, pretende ser una
plataforma de lanzamiento antes de
emprender un proceso de interna-
cionalizacién, sefala Tirador. Pero,

Merkagune pretende
ser una plataforma de
lanzamiento antes de
darel saltoala
internacionalizacién

{qué es y qué aporta a las empresas
Merkagune? Su impulsor explica
que la gran mavoria de las pymes no
tiene presencia en Internet por falta
de medios, loque hoy endialastrala
capacidad de cualquier negocio.
“Nosotros nos encargamos de todo
el proceso: fotos, anuncios, gestion
de clientes... para que el vendedor
haga lo que siempre ha hecho bien,
que es atender en su propio estable-
cimiento”, resume Tirador.
Esdecir, el consumidor puede acce-
der a todo tipo de productos a través
de lared y recogerlos enla tienda. De
estaforma, la compra sigue mante-
niendo el trato personal del pequeno
comercio pero previamente el com-
prador ha podido examinar el pro-
ducto a través de su ordenador: ‘Asi
potenciamos el comercio local y la

@ El proyecto. s una web de com-
praventa de todo tipo de rmdu tos
pero que solo cierra la operac
que fisicamente se produce més
tarde en el comercio local. Esté cen-
trada en el pequefic comercio de la
CAV y Nafarroa, pero aspira a dar el
salto a otros mercados mundiales.
@ El equipo. Formado por medio
centenar de personas. El contacto
con las empresas se hace a través
de socios, que se encargan de ir
creando una red de pequefios nego-
dos adheridos. Ya hay mas de 300
® Los ingresos. Se cobra una
pequefia tasa al comprador por los
servicios prestados en la web.

sostenibilidad medicambiental”,
dice el empresario vasco. Por el ser-
Vi el equipo de Merkagune cobra
al cliente entre el 3 y el 5% del precio
total del producto.

El contacto entre las empresas y
Merkagune se realiza a través de
socios comerciales, con los que se
comparten los ingresos. “La empre-
sa aporta la plataforma y la gestién
on line, mientras nuestros colabora-
dores se encargan de contactar con
el cliente y atenderlo off line”, expli-
ca Tirador, que precisa que este tipo
de agentes de contacto pueden ser
emprendedores locales que deseen
adquirir la licencia de su pueblo o
ciudad para desarrollar la red de
Merkagune, que pretende ir expan-
diéndose con el Pais Vasco como epi-
centro. “Ya hemos vendido la licen-
cia de Donostia y hemos puesto ala
venta el resto de municipios y ciu-
dades de Euskadi y Nafarroa”.

Jste es el modelo de venta que
impulsa la web, que también ofrece
otros sistemas de compra a través de
subastas o trueque. En estos momen-
tos hay mas de 200 comercios aso-
ciados a Merkagune, que cuenta con
un equipo de medio centenar de per-
sonas. Segin Tirador, el horizonte
esta despejado para cualquier
emprendedor que tenga en mente
apostar por un proyecto digital. “El
sector del comercio electrénico es de
los pocos que sigue mostrando un
crecimiento importante en plena cri-
sis”, dice. Desde Estados Unidos,
donde busca dar un tltimo empujén
a su proyecto, aconseja, antes de
poner en marcha una buena idea,
adquirir la fortaleza suficiente para
sortear los obsticulos que iran sur-
giendo en el camino hacia el éxito.

sfTMEO

STOP DESAHUCIOS

= iTMEO 119!

Y EUROS. 68 PAGINAS DE MALA HOSTIA

Solicitalo en tu kiosko més cercano

iUn TMEO mas cojonudo que un kilo de angulas!
iUn TMEO para la gente que se la sopla la Navidad!

También en tiendas Elkar y en los garitos de siempre
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MerKAGUNe

>PERSONAJES UNICOS / ARTURO TIRADOR

Elemprendedor dirige un portal web que ha logrado hacerse hueco en Silicon Valley
con una propuesta que reinventa el comercio electrénico. Su pionero proyecto
Merkagune pretende acercar a vendedores y consumidores. Por Patxi Arostegi

EL MUNDO PAIS VASCO

NUMERO 140 / LUNES 14 DE ENERO DE 2013

Arturo Tirador, emprendedor vasco que ha triunfado en Sllicon Valley, posa con Merkagune en una calle de Yltorla. /IfiAKI ANDRES

Comercio virtual mas directo

e retrata como una
persona «sofadora
y persistente» a la
que le encanta «per-
seguir mis suenos y conver-
tirlos en realidad». Una va-
liente actitud que le ha va-
lido a este joven empresario
para ser seleccionado por la
prestigiosa Spain Tech Cen-
ter para asentarse en una de
las incubadoras mas impor-
tantes de Silicon Valley. Su
portal de comercio off-line
Merkagune compite ya con
gigantes como Ebay. «Nues-
tra innovacién radica en lle-
var el comercio electrénico
alas puertas de la venta tra-
dicional», detalla orgulloso.
Arturo Tirador, ddma mater
de esta propuesta novedosa,
es ante todo un autodidacta.

MI TWITTER

..ESTA SEMANA. La seccion
recoge mensajes en Twitter
[sobreinnovacién, en 140
icaracteres.

[@sdbado La Comisién
[Europea lanza el premio al
Emprendedor Tecnol 6gico
Europeo del afio.
http://europioneers.com

@domingo Solowheel, el
wvehiculo eléctrico portatil
gracias a su asa que

Con un formacién mas «ex-
perimental que académica»,
este vitoriano inquieto cursé
estudios en la Universidad de
Deusto, si bien pronto viajé a
Londres para «perseguir una
carrera discografica». Des-
pués decidid ir ala prestigio-
sa Stanford, donde se formo
enla «estrategia de crear una
startup a partir de una idea
innovadora, relata Tirador.
Fruto de estarico peregri-
naje pudo recabar un sufi-
ciente background como pa-
radar cuerpo a suproyecto
empresarial. Un portal de co-
mercio off-line que germind
de una pagina inicial, Merko-
polis, una red internacional
de mercados locales. Tras es-
ta experiencia previa, actual-
mente, acaba de finalizar el

diseno del portal Merkagune,
una plataforma que «no sus-
tituye la relacion personal
con el cliente porque la venta
real se hace en la propia tien-
da», matiza Tirador.

Este novedoso concepto de
venta cuenta ya con 300 ne-
gocios registrados y segan
avanza el propio Tirador, pro-
ximamente lanzara «una apli-
cacion para méviles iPhone y
Android mejorada», detalla el
emprendedor vasco.

En la actualidad, Tirador
coordina a un equipo forma-
do por 50 profesionales y as-
pira a entrar en el codiciado
mercado empresarial de San
Francisco. «Silicon Valley es
la meca de las startup y es un
lugar donde resulta muy facil
hacer networking con empre-

sarios e inversores», apunta,
tras una reciente visita ala

> MATERIA GRIS

Javier
Lépez Tazén

‘Crowdfunding’
para la ciencia

Hace ya algunos meses, creo que antes del
verano del ano pasado (suena como hace
mucho tiempo, aunque en realidad acaba-
mos de estrenarlo, asique no tanto) habla-
ba de una iniciativa solidaria en tommo ala
ciencia. Tenia su aspecto positivo, pero mi
balanza le daba algo mas de peso alos as-
pectos negativos. Contabamos que una fa-
milia habia logrado recaudar los fondos
necesarios para que una investigadora
continuara sus estudios sobre una de esas
enfermedades raras.

Lo mas positivo, en general, el movi-
miento de solidaridad; en particular para
lafamilia, que esa investigacidn podria dar
con la cura o el alivio para el miembro
afectado por la enfermedad poco frecuen-
te. En laparte negativa, resaltaba el peligro
de quela continuidad de la investigacién
terminara apoyandose enla caridad o en el
interés de grupos con determinados inte-
reses comunes. Asi, la Asociacion Espano-
la Contra el Cancer recaudaria fondos pa-
ra apoyar la investigacion en ese terreno,
por ejemplo. Claro que, {quién patrocina la
investigacion basica? Al margen de otros
problemas, claro.

Bien, el caso es que sin saberlo, esa fa-
milia estaba reinventando una forma de

cuna del empr 0.

En su opinién el aspecto
mas innovador de su portal
radica en «fomentar una rela-
cién diferente» entre comer-
ciantes y clientes a través de
lacual dos vendedores tie-
nen una presencia importan-
te en internet sin la necesidad
de tener que implicarse enla
venta online, porque la dele-
gan en nuestro portaly.

Alahora de aconsejar a j6-
venes emprendedores sobre
c6mo hacer viable su proyec-
to empresarial, Tirador dice
que éstos «deben ser hones-
tos consigo mismos» y elegir
una idea que «refleje su ver-
dadera vocaciém», concluye
el emprendedor.

Un vehiculo eléctrico que se lleva como un bolso

permite llevarlo a
cualquier parte como si
de un bolso se tratara.

@lunes Laplataforma
de crowdfunding
Kickstarter supera los
200 millones de ddlares
en 2012

@martes Ford permitiraa
los desarrolladores crear
apps para iOs y Android

que interactiien con sus

coches.

@miércoles La firma
alemana Rheinmetall
Defence prueba un sistema

de rayos laser que puede
derribar dos aviones no
tripulados.

@jueves Apple preparaun
iPhone fow cost de 5
pulgadas y con un disefio
renovado.

@viemes HipKey, el llavero
bluetooth que mantendra
controlados en todo
momento tus dispositivos
i08S.

crowdft . Y fijense la imp que
esta cobrando esta forma de financiacion.
Tanta que este mismo afio, el 5 de abril, el
presidente de Estados Unidos firmé una
nueva ley que cambiaba la legislacién del
pais para permitir la creacion de empresas
apartir del capital captado de un gran ni-
mero de inversores.

En el Informe La Sociedad de la Infor-
macién en Espara 2012, presentado por el
presidente de Telefonica, César Alierta, el
pasado jueves, se recoge un ejemplo es-
pectacular y que fue una de las causas de
la modificacion de laley en Estados Uni-
dos. La compania Ouya buscaba financia-
cidn a través Kickstarter; necesitaba algo
menos de un millén de délares para cons-
truir una videoconsola barata. Obtuvo mas
de ocho millones y medio de 57.000 inver-
sores en apenas un mes. Cuando el crédi-

Cuando el crédito no fluye
como debiera, se agradece la
aparicién de nuevas vias

to no fluye como debiera para poder afron-
tar proyectos, se agradece la aparicion de
nuevas formas de aportar capital, conla
ventaja anadida de que en muchas ocasio-
nes el inversor no busca el retorno en for-
ma de capital exclusivamente.

Jewvier lopez@elrmundo.es

Javier Lopez Tazén es redactor jefe de Ariadna,
elsuplemento de tecnologfa de EL MUNDOQ.
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Jueves 07.03.13
EL CORREO

mprendedoras
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FIESTRAS ‘il

Mari Nieves Gomez y Blanca
Villanueva abren Conalma,

un espacio dedicado a la moda
femenina, mientras Merkagune
se presenta en las calles vitorianas

José Imaz, José Antonio Gomez, Pachu Gay Pobes y Roberto Premdo

! FOTOGRAFIAS: BLANCA CASTILLO

aoriginalidad manda en
elmundode lamoday
Mari Nieves Gémez y
Blanca Villanueva
apuestan por eso en si Nuevo ne-
gocio. La pareja ha abierto en la ca-
lle Ortiz de Zarate un comercic
«que ofrece un tipo de ropa dife-
rente a precios muy competitivos
y de muy buena calidads, apuntan
al unisono y ante su compariera
Maria Eugenia Arredondo, que
siempre estd ahi para echarles una
mano. El diio, inquieto y empren-
dedor, ofrece a sus clientas marcas
italianas e inglesas, sin olvidar los
disefios franceses, que ellas com-
pran en Paris. Y las ropas interna-
cionales rivalizarin en la tienda
con las ‘de casa’. aApostaremos
siempre por la gente cercana y las
marcas espafiolas, y vamos a tener
prendas fabricadas en nuestro pais
por disefiadoras, de momento,
madrilefias y gallegass, asegura-
ban en Ja inauguracién de Conal-
ma ante invitados como José Ig
nacio Imaz, de Imaz y Asociados;
el abogado Julen Sopelana; Julia
Diaz de Mendibil, del departz-
mento fiscal; José Antonio G6-
mez, director general del grupe
BH Bykes, 2 quien acompafiaba su
esposa, Pachu Gay Pobes; Jojo
Alegria y Miriam Vidal-Abarca,
de Alegria-Activity; Iigo Area, de
Area Corredores de Seguros; Patri-
cia Roth, directora de Nutricare
en Alava; y Javier Clares y Susana
Molinuevo, de Banesto.

Sus propietarias prometieron
«Un tIato Cercano y una atencién
absolutamente personalizadas a
sus futuros clientes. Aplaudieron
sus palabras amigos como José
Campayo, de Dauder Publicidad,
creador de laimagen del local, e
Isabel Madinabeitia, autora del

espacio. No faltaron amigos como
Roplferto y Félix Preciado, de Eu-
roclor; Isabel Verd, de Sisita Toca-
dos; Merche Martinez, decorado-
rade pafiuelos de seda y lang;
Blanca Usatorre, de Minimil; Ele-
na Entrialgo, de Perfumeria Iba-
rrondo; el esculter Juan Carlos
Cdrdenas; la panmatra Blanca
Ugarte; Ménica Nieto y Marisa
Santiago, de Mom Salén; Maria
Villanueva y Ainoha Chapero, de
Mutualia; Arturo Ibarrondo, de
Cafés La Brasilefia; Askoa Aranzi-
bal, de Bodegas Rioja alta, o Pepe
Revidiego, de Decoraciones Revi.
Muy cerca, en varias arterias
del centro de la ciudad, se presen-
taba Merkagune, un gran bazar
virtual que cuenta con més de 300
negecios asociados. Su creadoer,
Arturo Tirador, se sumg a una di-
vertida caravana que repartia fo-
lletos y globes entre los cientes de
curioses gue se acercaban a ellos.
Susana , coordinadora
del negocio, y Leire Eliz
del departamento de euskcxa
coincidieron en la fiesta con Ser-
gio Simén, del Tova’s Tavern; el
actor Gorka Aguinagalde; Radl
Rubio, de Los Pedroches, o el es-
cultor Casto Solano. A los mds pe-
quedios les llamé la atencién el
zancudo que acompataba a la co-
mitiva. Ifiigo Tricio era el acréba-
ta que portaba los ‘tacenazos,
arropado por compafieros como
Manu Gonzélez, Emilio Arbelaiz,
Alvaro Canchado, Lorena Elejos-
te, Alma Etxazarra, Mikel Erafia,
Juan Carlos Ferndndez, Rafael
Gérate, Silvia Garcés, Ifiaki Gar-
cia, Belén Gurrea, Maider Illana,
Texesa ]ménez, Susana Martin,
rman Rodrigo, Yolanda Sanz,
Oxer Salaberria, Roberto Salgado
y Gorka Zaldibar.

Begona de la Sota, Mercedes Martinez,
Landa.

Mari Cruz Garcia, Soledad Cerranceja e Isabel

El equipe de Merkagune posa en la plaza de la Virgen Blanca.

Arturo Tirador, Casto Solano e ffigo Tricio.
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FREDERIC ALZOLA

L. vocabulario del electri-

cista da mucho juego y

propicia celebradas

dobles lecturas: alargado-
res, enchufes, chispazos, alicates,
repetidores, macho, hembra, etc.
Todo ello con el permiso de Samuel
Morse, el visionario del telégrafo,
de quien han de considerarse legi-
timos herederos. Asumidas las
chanzas, también es justo recono-
cer gue su desempeno se nos anto-
ja imprescindible en la actividad
cotidiana mas alla del cortocircui-
to general en que vivimos.

A los profesionales de la Asam-
blea de Instaladores Eléctricos y
de Telecomunicaciones de Alava
les tocaba resetear esta semana en
forma de comida de hermandad.
Condensar los datos del afio pasa-
do, desaparecieron diez empresas
y cerca del centenar de empleos, y
encender el cuadro de luces del
futuro mas inmediato.

Kl Gran Hotel Lakua reunio a mas
de ochenta invitados del sector en
un acto que tuvo mucho de catarsis
colectiva. Fue el presidente de la
asociacion y gerente de Jolma, Teo
Cid. quien elevo la intensidad de la
sala al reconocer el esfuerzo y pro-

Tirador y su equipo de colaboradores de Merkagune.

El mentiron

Un ment de alto voltaje

LOS ELECTRICISTAS, MERKAGUNE Y EL RESTAURANTE
BILIBIO, PROTAGONISTAS DE LA SEMANA

Jokin Serrano y Roberto Salvador, en el nuevo Bilibio.

fesionalidad de todos, con especial
mencion a quienes quedaron por el
camino como Rubén Alameda.
Asi lo constataba la comision de
SEA con el vicepresidente, Juan
Antonio Sdnchez Corchero, a la
cabeza; Aitor Otaola, director
Adjunto y Txema Corres, miem-
bro de la Junta de SEA.

La representacion de las empre-
sas alcanzo el ancho de banda de
ediciones pasadas en las figuras de
Joseba Martinez de Guerenu, de
Araba Domotic System; Mikel
Acilu, de Electricidad Acilu;
Aitor Vivas y Alejandro Nieto,
de Femar; Ignacio y Pedro
Madrona, de Imalux; Inaki Anto-
nana, de Esan; Enrique del Valle,
de Del Valle Aguayo; Carlos
Arnaiz, de Medelnor; Luis Espar-
za, de Montajes Alectrial; Julio
Espada, de Esla; y Gorka Agui-
rre, de Técnicos del Confort, entre
otros. También acompanaron a los
eléctricos alaveses Agustin Mora
y Charo Carrasco, del Colegio de
Aparejadores y Arquitectos téeni-
cos de Alava; y Enrique Manuel
Pérez e Inmaculada Martinez,
de la delegacion alavesa de Indus-
tria del Gobierno Vasco. La magia
de Patxi Viribay cerro el acto con
la esperanza de que la coyuntura
actual sea un mal chiste.

Apiedeecalle

Otro que anda enchufado es el
emprendedor Arturo Tirador
que, junto a su prole de colabora-
dores, escenificaba en pleno cen-
tro gasteiztarra la puesta de largo
de Merkagune, un mercado virtual
que cuenta con mas de 300 nego-
cios asociados. El actor Gorka
Aginagalde aporta el tono desen-
fadado al proyecto al asomarse a
la web y dar vida a distintos perfi-
les profesionales. Su mision: pre-
sentar ofertas exclusivas de comer-
cios, empresas de servicios, profe-
sionales y particulares de cada
pueblo y ciudad de Euskadi; un
proyecto tan innovador como glo-
bal para lo cual Tirador cuenta
con la complicidad directa de
Susana Macazaga, Leire Eliza-
garai y Manu Gonzdlez, ademas
de una extensa red de participan-
tes. Todos ellos acompasaron el
paso al ritmo que marcaba el zan-
cudo Inigo Tricio, vigia privile-
giado de la kalejira.

Y cerrando el circuito, y a modo
de pintxo pote multitudinario, el
veterano Restaurante Bilibio mos-
traba el pasado jueves el lifting al
que se ha sometido después de mas
de dos décadas de trajin. Sus res-
ponsables, Jokin Serrano y
Roberto Salvador, habian pre-
visto un encuentro informal con
clientes y amigos para descubrir
la nueva disposicion y arquitectu-
ra del local, pero el amplificador
de las redes sociales y su amplisi-
mo listado de devotos dieron como
fruto un evento desbordante de
afecto y generosidad; algo han
tenido que hacer bien los del Bili-
bio cuando algiin colega es capaz
de desplazarse desde Avilés hasta
la calle Errekatxiki solo para plan-
tarles un abrazo. Superado el efec-
to llamada de internet, a Serrano
y Salvador todavia les dura hoy la
gratitud hacia la parroquia de fie-
les que les arropd desde el otro
lado de la barra. Porque como
dirian ellos mismos “hay gente en
este mundo que no debiera morir-
se nunca”. Pues eso.
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